
ЗАЯВКА НА КОНКУРС ИННОВАЦИОННЫХ ИДЕЙ «ЭНЕРГИЯ БУДУЩЕГО»

I. Данные о проекте
До и после каждого пункта заполнения для Вас есть небольшая подсказка. Обязательно изучите ее, перед тем, как заполнять информацию о проекте.
	Номер проекта
	Заполняется  комитетом  


	Название проекта
	

	Область технологии
	

	Ключевые слова
	

	Участие в других конкурсах
	


Пояснения по заполнению: 

1. Название проекта должно отражать суть НИОКР (научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы), которую заявители считают необходимым выполнить для развития своего бизнеса. Не нужно заключать название в кавычки, а также писать все слова прописными буквами.
2. Область технологии: традиционная энергетика, альтернативная энергетика, атомная или ядерная энергетика. Если речь идет о традиционной энергетике, необходимо дополнительно указать - в какой области традиционной энергетики будет применяться ваша инновация.  
3. Участие в других конкурсах: необходимо указать, в каких конкурсах участвовала ваша разработка, и каких успехов она достигла.
II. Интеллектуальная собственность
	Вид собственности
	

	Наименование собственности
	

	Состояние с защитой и данные о документе
	

	Номер документа

	

	Наименование документа
	

	Дата

	

	Правообладатель

	

	Принадлежность другим лицам прав на ИС, используемую в проекте
	

	Форма передачи ИС на коммерциализацию
	


Пояснения по заполнению: 

Необходимо вводить информацию по объектам интеллектуальной собственности (ИС), имеющим отношение к выполняемому проекту. 

Если у заявителя не защищены права на ИС, он должен дать обоснование возможности защиты прав на нее. В этом случае Вам необходимо описать планируемый к защите объект интеллектуальной собственности.

1. Вид собственности: изобретение, полезная модель, товарный знак или что-либо иное.
2. Дата: либо получения патента, либо отправки заявки в патентное бюро, либо планируемая дата подачи документов в патентное бюро.
3. Состояние с защитой и данные о документе: защищен патентом или планируется к защите .
4. Номер документа: если есть патент или заявка, то их номер, если их нет, то просто слово «НЕТ».
5. Наименование документа: патент или заявка на получение патента.
6. Правообладатель: перечислить всех правообладателей на интеллектуальную собственность.
7. Принадлежность другим лицам прав на ИС, используемую в проекте: в данном пункте необходимо указать, претендует ли на право собственности кто – либо другой, кроме указанных в патенте правообладателей, и есть ли договоры о проведении НИОКР, которые ограничивают действия правообладателей.
8. Форма передачи ИС на коммерциализацию: необходимо согласовать форму передачи ИС со всеми правообладателями. В этом пункте необходимо отметить, какие права и в каком объеме будут переданы компании, которая в будущем будет осуществлять коммерциализацию проекта.   
III. Характеристика команды (заявителей)
В этом разделе нужно определить сотрудников, которые непосредственно будут работать над проектом, а именно научного руководителя и участника, который будет докладывать его, в случае прохождения 2 этапов конкурса, приемной комиссии. Если в последующем в проекте будут задействованы другие участники, это необходимо также отразить в характеристиках команды, а именно - заполнить на него форму участника. Если таких соисполнителей больше одного человека, необходимо по аналогии с представленными таблицами предоставить информацию обо всех участниках проекта.

Не допускается участие любого члена команды заявителей, в двух и более заявках одновременно. Исключение делается для куратора (научного руководителя) проекта, при условии, что в другой заявке он укажет принадлежность к нескольким заявкам конкурса. 
КУРАТОР (научный руководитель)
	Роль в проекте
	Куратор проекта

	Форма участия 
	

	ФИО
	

	Дата рождения
	

	Пол
	

	Почтовый индекс
	

	Почтовый адрес
	

	Регион
	

	Город
	

	Телефон
	

	Факс
	

	Адрес электронной почты
	

	Ученая степень
	

	Ученое звание
	

	Наименование Организации
	

	Подразделение/

кафедра
	

	Должность 
	

	Профессиональные достижения
	


УЧАСТНИК
	Роль в проекте
	Участник - докладчик

	Форма участия 
	

	ФИО
	

	Дата рождения
	

	Пол
	

	Почтовый индекс
	

	Почтовый адрес
	

	Регион
	

	Город
	

	Телефон
	

	Факс
	

	Адрес электронной почты
	

	Ученая степень
	

	Ученое звание
	

	Наименование Организации
	

	Подразделение/

кафедра
	

	Должность 
	

	Профессиональные достижения
	


СОИСПОЛНИТЕЛЬ

	Роль в проекте
	Участник - соисполнитель

	Форма участия 
	

	ФИО
	

	Дата рождения
	

	Пол
	

	Почтовый индекс
	

	Почтовый адрес
	

	Регион
	

	Город
	

	Телефон
	

	Факс
	

	Адрес электронной почты
	

	Ученая степень
	

	Ученое звание
	

	Наименование Организации
	

	Подразделение/

кафедра
	

	Должность
	

	Профессиональные достижения
	


IV. Научно-техническая часть проекта

Здесь дается конкретное описание научно-технической идеи и НИОКР по ее реализации.

 

Рекомендуется обратить внимание на следующие позиции:

Известна или неизвестна идея, представленная в заявке, и рассматривалась ли она в России или за рубежом. Если идея создания продукции не новая, эксперт при написании заключения снижает оценку, поэтому новизну нужно четко обосновывать. При обосновании новизны просим заявителя не раскрывать ноу-хау.

 Постарайтесь доказать новизну идеи, научного результата. Грамотный эксперт может противопоставить близкие идеи или результаты. В чем принципиальное отличие вашей идеи и результата от близких идей? Инвестор получает доход от реализации конечного продукта или услуги. Всегда есть несколько путей создать новый или усовершенствовать существующий конечный продукт. Почему реализация именно вашей идеи или результата наиболее эффективный путь решения проблемы. 

Если идея или научный результат ранее были известны, то обоснуйте, почему именно вашей команде и именно сейчас удастся их реализовать?

 Если идея или результат реализованы в мире, но не в России, то почему вы считаете, что для инвестора вложения в ее реализацию все же выгодны? В чем тогда его сомнения, если он знает по мировому опыту о возможности ее реализации? Почему нужны тогда новые НИОКР?

 Если предлагается усовершенствовать известный продукт, нужно показать эксперту, что он будет иметь определенные свойства и качества, позволяющие прийти через его коммерциализацию к серьезному бизнесу.

 Целесообразно описать сложившийся в настоящее время уровень техники в предметной области проекта с приведением данных о достижениях отечественных и зарубежных производителей. 

V. Коммерциализуемость научно-технических результатов 
Цель этого раздела - убедить в ясности понимания задач, которые придется решать при коммерциализации своей разработки. Эксперт будет оценивать этот раздел с позиций потенциального инвестора. Так же будут подходить к оценке члены конкурсной комиссии.

В этом разделе в первую очередь необходимо представить описание предполагаемого целевого рынка продукции, то есть рынка, на котором реально возможна продажа продукции. Вы должны показать потенциальных потребителей, их мнение, если оно имеется, о предполагаемом продукте. Целесообразно показать ваших конкурентов, обосновать ваши конкурентные преимущества. При этом следует помнить, что потребителю необходим не конкретный продукт, а любой способ решения его проблемы и конкурент может предложить не только подобный вашему продукт, а другой способ (и это важнее) решения проблемы потребителя.

Укажите лидирующие группы в области исследований и разработок по технологиям, конкурирующим и/или альтернативным технологии, положенной в основу проекта.

 Этот обзор следует привести потому, что авторы обычно считают свою разработку наилучшей. Это может быть и так, но целесообразно подтвердить это. Кроме того, на рынке побеждает продукт или услуга, не обязательно основанные на рекордной технологии. Важнее всего, чтобы потребитель считал их наиболее подходящими для себя.

Укажите вашу оценку коммерческого результата в ближайшие три года (или может быть через более длительный срок).

VI. Календарный план выполнения НИОКР. 1-й год проекта
В данном пункте нам бы хотелось увидеть Ваше видение сроков и этапов реализации НИОКР начала коммерциализации проекта 
	№ этапа
	Наименование работ по основным этапам НИОКР и начала коммерциализации
	Сроки выполнения работ (начало-окончание, мес.год)
	Стоимость этапа, руб.
	Форма и вид отчетности

	1
	
	
	
	

	1.1
	
	
	
	Аннотационный научно-технический  отчет.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	1.2
	
	
	
	Научно-технический и финансовый отчеты.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	2
	
	
	
	

	2.1
	
	
	
	Аннотационный научно-технический  отчет.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	2.2
	
	
	
	Научно-технический и финансовый отчеты.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	3
	
	
	
	

	3.1
	
	
	
	Аннотационный научно-технический  отчет.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	3.2
	
	
	
	Научно-технический и финансовый отчеты.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	4
	
	
	
	

	4.1
	
	
	
	Аннотационный научно-технический  отчет.

Акт сдачи-приемки  работ по подэтапу

	4.2
	
	
	
	Отчет по НИОКР и финансовый отчет.

Акты сдачи-приемки работ по подэтапу и договору в целом

	Итого
	
	


VII. Укрупненный календарный план выполнения 2-го года проекта
В данном пункте нам бы хотелось увидеть Ваше видение сроков и этапов реализации НИОКР второго года  коммерциализации проекта. Если на второй год НИОКР не предусмотрен, то хотелось бы видеть краткое описание второго года реализации проекта и его стоимость. 

	№ этапа
	Наименование работ по основным этапам НИОКР и начала коммерциализации 
	Сроки выполнения работ (начало-окончание мес. год)
	Стоимость этапа (руб.) – внебюджетные источники

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	ИТОГО
	


Мы желаем Вам удачи и ждем Ваших креативных идей.

 6.


