Приложение 1 

Форма 2

для участия в конкурсе на размещение в Калужском бизнес-инкубаторе «Материалы и компоненты электроники»
БИЗНЕС-ПЛАН

(Наименование проекта)

1. Сведения о заявителе:

Руководитель проекта (ФИО, должность, ученая степень и ученое звание, телефон, факс, E-rnail) 
Информация об организации (местонахождение, почтовый адрес, телефон, факс, электрон​ный адрес организации). (Заполняется в случае подачи заявки от юридического лица) Контактное лицо (ФИО, должность, телефон, факс, E-rnail)

2. Основные участники проекта.

Фамилия, инициалы, ученая степень, ученое звание, занимаемая должность, функции в про​екте, наличие соответствующей квалификации для участия в проекте и выполнения указан​ных функций. (Заполняется по каждому участнику проекта)

3. Краткое описание проекта (Сущность, цель проекта и сроки его проведения). (Не более 1 стр.)
4. Актуальность проекта.

Краткое описание существующей ситуации на рынке данного вида продукции (услуги). Краткий обзор состояния проблем (сравнение с отечественным и зарубежным уровнем). (Не более 2 стр.)

5. Научно-технический задел по проекту.

Период времени, в течение которого ведутся работы в данном научно-техническом направ​лении. Достигнутые результаты (технологии, методики, изобретения и т.п.) (Не более 2 стр.)
6. Правовая защищенность объектов интеллектуальной собственности. Патентоспособность. Патентные исследования и патентная чистота. Наличие ноу-хау. Номе​ра заявок, патентов, свидетельств (с указанием имен авторов и названий организаций)

7. Международные связи.

Зарубежные организации, фирмы или компании с которыми проводятся совместные исследования по разработке (производству) продукции. 

Финансирование от зарубежных органи​заций, фирм или компаний (вид, формы и объемы финансирования). 

Зарубежные организа​ции, фирмы или компании с которыми заключены контракты (протоколы о намерениях) на поставку (реализацию) разрабатываемой продукции.
8. Описание научно-технической продукции.

Назначение НТП. Характеристики НТП (эксплуатационные, экономические, новизна потре​бительских качеств). Технические параметры НТП. Преимущества перед российскими и за​рубежными аналогами (сравнительный анализ научно-технических, технико-экономических и эксплуатационных характеристик). Решаемые задачи. (Не более 3 стр.)
9. Области применения.

Возможные области применения научно-технической продукции (области экономики и от​расли промышленности и сферы услуг). Информация о конкретные потребители (организа​ции, учреждения, которые подтвердили свои заинтересованность в данном виде продукции или услуге). (Не более 2 стр.)
10. Анализ рынка.

Сегмент рынка, целевая группа потребителей. Потенциальные покупатели (фирмы и органи​зации), обоснование возможности (наличие заявок от конкретных потребителей) и плани​руемые объемы продаж указанным потребителям. Каналы сбыта и затраты на их организа​цию (дистрибьюторы, дилеры). Потенциальные конкуренты, преимущества и недостатки продукции конкурентов. (Не более 3 стр.)
11. Необходимые инвестиции для полной реализации проекта. 

Общая стоимость проекта, _______тыс. руб.

Собственные средства, _______тыс. руб.

Заемные средства, _______тыс. руб.

12. Смета проекта (Форма 2). Какие средства и в какие сроки необходимы. 
13. Календарный план.
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14. Состояние работ по проекту.

Перечень и степень технологической проработки технической документации. Основные эта​пы выполнения работ по проекту (с указанием времени начала и завершения). Дата готовно​сти продукции к товарной реализации (продажам).
15. Перспективы совершенствования продукции.

Направления, способы и сроки дальнейшего совершенствования потребительских свойств, предлагаемой продукции за счет улучшения (научно-технических и технических показате​лей, экономических показателей, качества, предоставления послепродажного обслуживания, расширения области применения).

16. Организация производства.

Перечень технологических процессов изготовления продукции. 
Предполагаемая себестои​мость единицы продукции, руб. 
Предполагаемый объем производства. 
Имеющиеся и тре​буемые для производства продукции оборудование и помещения. 
Основные комплектующие изделия и материалы (их наличие, перечень поставщиков и возможности поставки). 
Количе​ство и квалификация производственного персонала (имеющегося и необходимого для обес​печения предполагаемого объема выпуска). 
Необходимость лицензирования деятельности(указывается на необходимость или обосновывается отсутствие таковой). Планируемые сро​ки и затраты на получение лицензии.

17. Прогноз продаж, прогноз движения денежных средств. Составляется в двух вариантах - оптимистическом и пессимистическом.

18. Сертификация Полученные сертификаты (соответствия, качества, гигиенические и т.д.). Необходимые сертификаты (условия, сроки и стоимость их получения).

Примечание. Объем текстовой части бизнес-плана без учета рисунков (фотографий), чертежей, графиков и приложений не должен превышать 20–25 страниц. Приветствуется приложение протоколов переговоров с потенциальными потребителями, заключения экспертов, рецензии и т.п.
 Руководитель проекта.

Руководитель организации.
