Программа для стартапов Microsoft BizSparkTM. Ускорение на старте!
Начинающей компании, особенно в условиях кризиса, нужно как быстрее разработать продукт, запустить продажи, добиться стабильного роста и положительного денежного потока. Как ускориться прямо на старте!? Получить самое необходимое без дополнительных затрат? На эти вопросы дает инновационная программа для стартапов Microsoft BizSparkTM, которая стала доступна в России 20 ноября.
Участникам BizSpark в течение 3 лет предоставляются следующие преимущества:
Полнофункциональные средства разработки и серверные технологии, включая лицензии на промышленное использование ПО Microsoft для развертывания приложений типа «ПО как услуга». 
Поддержка со стороны Майкрософт и Партнеров по сообществу.
Продвижение. В частности, возможность заявить о себе, создав свой профиль во всемирном интерактивном каталоге начинающих компаний.
Каким компаниям доступны преимущества BizSpark? Критерии просты:
1.     Компания должна разрабатывать программный продукт или услугу, основанную на программном обеспечении, который(-ая) будет являться ключевой компонентой собственного бизнеса компании. Лицензии, полученные в рамках BizSpark не могут использоваться для оказания услуг , таких как хостинг, дизайн веб-сайтов, системная интеграция, аутсорсинговая разработка ПО.
2.     Компания должна быть частной, находиться в бизнесе не более 3 лет и иметь годовой доход не более 500 тыс. долл. США (цифра дохода приведена для России). Предприниматели, которые только находятся в процессе регистрации юр. лица, также могут участвовать в программе.
Что важно - регистрация бесплатна! По окончании членства в программе, стартап  
должен оплатить Microsoft  взнос за участие в размере 100 долл. США.
Что нужно для того, чтобы стать участником программы? 
Получить доступ к преимуществам программы можно через Партнеров по сообществу. Такими партнерами могут быть любые организации, одним из видов деятельности которых является поддержка стартапов. 
Еще до запуска в число Партнеров по сообществу вошли серьезные игроки рынка: венчурные фонды и государственные организации, сообщества бизнес-ангелов, хостеры, ИТ-компании. Вам нужно лишь выбрать Партнера, предлагающего набор услуг, находящихся в сфере интересов именно вашей начинающей компании. Свяжитесь с Партнером и, в случае, если ваша компания удовлетворяет критериям BizSpark, получите регистрационный код. 
Найти контакты Партнеров и подать заявку на участие в программе можно на портале BizSpark  (доступен на русском языке). 
Присоединись к BizSpark сегодня!
